ab 11. April 2025 online

VERHANDLUNGSTRAINING
INTENSE KURS “FREITAG’

Was dich erwartet v muz

COMMUNICATION
Online Training

2 x 6 Stunden
60 Minuten Einzeltraining

inklusive Workbook

max. 10 Teilnehmer

CLOLCKCKK

Verhandlungstechniken
fur Beruf & Alltag

Tipps & Tricks

Intensives Training &
direktes Anwenden
zwischen den Einheiten

Zeit fUr Deine Fragen

1120 €

inklusive Rabattcode

Anmeldung unter: www.owl-communication.com
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JETZT AHA-
MOMENTE BUCHEN %

Warum ich diesen
Verhandlungskurs
for Dich konzipiert
habe? Weil ich mir
wulnschte, ich hatte
ihn friher selbst
besuchen kdénnen. Denn ich behaupte:
Verhandeln ist wichtig fUr jede von
uns! FUr Dein volles Erlebnis

@ Deine Termine
jeweils Freitags 11:30 - 13:30 Uhr
11. + 25. April
09. + 23. Mai
06. + 20. Juni
Ersatztermin® 04. Juli

*bei krankheitsbedingtem Ausfall der Trainerin

Ort
9 online

@ Dein Invest
6 1.600 Euro pro Person
1120 Euro mit Rabattcode

e Deine Gruppe
Weibliche Professionals &
Studentinnen

max. 10 Teilnehmerinnen

kombinieren wir Wissensvermittlung
und direkte Anwendung. Im Intense
Kurs lernst Du, wie Du erfolgreich und
selbstbewusst  verhandelst, Deine
Position starkst und Deine Ziele
erreichst. Gewinne mehr Sicherheit
und Durchsetzungsvermdgen - for
Deinen privaten und beruflichen
Erfolg. Los geht’s!

Inhalte

Verhandlungsgrundlagen

Verhandlungsvorbereitung
e Verhandlungsstrategie
e Verhandlungsziele

* |nnere Haltung

* Beziehungsmanagement

Verhandlungserdffnung
* Ankern
* Angebotsabwehr

VerhandlungsfUhrung

e Verhandlungssituationen
e Verhandlungsgrundsatze
* Fragetechniken

e Maximierungsansatz

Verhandlungsabschluss
® Limit erkennen & sichern
e Deal erfolgreich abschlief3en
e Umgang mit Verhandlungstricks
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