
Gehalts-
Verhandlungstraining

03. Juli 2025 online

118 €

Anmeldung unter: www.owl-communication.com

Was dich erwartet

Online Training
4 Stunden

Fit für die nächste
Gehaltsverhandlung
Tipps & Tricks

keine Vorkenntnisse
erforderlich

Zeit für Deine Fragen

St
ar

te 
jetzt durch!

Essential

max. 10 Teilnehmer:innen

inklusive Rabattcode

169 €

http://www.owl-communication.com/kontakt/
http://www.owl-communication.com/termine/
http://www.owl-communication.com/termine/
http://www.owl-communication.com/termine/
http://www.owl-communication.com/termine/
http://www.owl-communication.com/termine/
http://www.owl-communication.com/termine/
http://www.owl-communication.com/termine/
http://www.owl-communication.com/termine/
http://www.owl-communication.com/termine/
http://www.owl-communication.com/termine/
http://www.owl-communication.com/termine/
http://www.owl-communication.com/termine/
http://www.owl-communication.com/termine/
http://www.owl-communication.com/termine/
http://www.owl-communication.com/termine/
http://www.owl-communication.com/termine/
http://www.owl-communication.com/termine/
http://www.owl-communication.com/termine/
http://www.owl-communication.com/termine/


online
Ort

169 Euro pro Person
Oder nur 118 Euro mit Rabattcode

Dein Invest

Professionals &
Young Professionals,
Student:innen
max. 10 Teilnehmer:innen

Deine Gruppe

Donnerstag, 03. Juli 2025
9 - 13 Uhr

Dein Termin

investiere in DEine
zukunft ⟫

Steht endlich Deine
nächste Gehalts-
verhandlung an?
Dann überlass
Deinen Erfolg nicht
dem Zufall!

arbeiten werden. Dabei liegt unser
Fokus darauf, inneren Barrieren
abzubauen und Dir  die Fähigkeit zu
vermitteln, Deine Leistungen und
Gehaltsvorstellungen selbstbewusst
zu präsentieren. Nach dem Training
kannst Du auch in schwierigen
Verhandlungssituationen strategisch
und geschickt agieren. Los geht’s!

Inhalte
Verhandlungsgrundlagen

Verhandlungsvorbereitung
Planung & Ziele
Recherche
Innere Haltung
Beziehungsmanagement

Verhandlungseröffnung
Ankern
Forderungsabwehr

Verhandlungsführung
Verhandlungssituationen
Verhandlungsgrundsätze
Fragetechniken
Maximierungsansatz
Einwandbehandlung

Verhandlungsabschluss
Limit erkennen & sichern
Vereinbarung fixieren

Denn ich behaupte: Verhandeln kann
jede:r lernen. Ich freue mich, dass wir
zusammen an Deinem Erfolgserlebnis 
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